
 

 



Ingrid WILD 
 
Consultante commercialisation hébergement 
 
Après 10 années d’expérience commerciale de terrain chez Holiday Inn et 8 ans à la direction commerciale et 
marketing d’un groupe hôtelier Aixois, Elle a fait le choix en 2011 de mettre cette expertise au service des 
hébergeurs indépendants en créant L’Essentiel Hôtel Conseil. 
La mutation du marché opérée par Internet lui a donné l’opportunité de mettre en place des solutions et des outils 
commerciaux pointus intégrant des stratégies de Yield Management et de e-distribution, sans négliger la clientèle 
offline.  
Cette vision à 360 degrés lui permet d’apporter une analyse globale sur l’activité d’un établissement et de faire 
les recommandations utiles en termes de politique tarifaire et commerciale, d’optimisation des technologies, 
jusqu’à la formation des équipes à ces nouvelles techniques. 
 


